
LINE運用セミナー



本日のセミナー内容
●LINEを活用した方がいい理由とは？

●販売方法と販売商品の変化について

●LINE公式アカウントの初期設定につい

●リッチコンテンツの作成方法



本日のセミナーを
受講することでどうなれる？



セミナーを受講することで
●LINE集客の全体像が理解できる

●LINE公式の初期設定ができる

●LINEを活用して売上UPが見込める

●LINEで商品を売る方法が学べる



プロフィール
●布施優雅（ふせゆうが）31歳
●活動拠点は茨城県
●株式会社トラストエフォート 代表取締役
●株式会社シュリセル 専務取締役

●3人の子供を育てるイクメンパパ



事業内容

EC物販 アプリ開発 コンテンツ

オンラインサロン プロモーション マーケティング



2020年は
コロナの影響で世の中が

大きく変わった



在宅ワーク リモートワーク

働き方の変化



人と接触するビジネスが厳しい

飲食店 対面営業 学習塾

セミナーコンサート デパート



人と接触しないビジネスを作る



情報源 営業活動 チラシ 店頭販売

新聞から
SNSに変化

営業から
WEB集客に変化

チラシから
WEB広告に変化

店頭販売から
ネット販売に変化



商品が売れる仕組みの変化



商品の形態も変化してる

物品やサービス デジタルコンテンツ



デジタルコンテンツとは？

動画コンテンツ 音声コンテンツ

テキストコンテンツ アプリ



デジタルコンテンツ誰でも作れる



あなたの知識やスキルが商品になる

料理 ダイエット 英語 ビジネス

ヨガ メイク ハンドメイド ヒーラー



コンテンツ販売のメリット

資金が必要ない

テナントが必要ない

リスクがない

1人で完結できる 仕組み化できる

商圏が広がる











このようにコンテンツで
稼ぐ方法があるということを理解すると

可能性が広がります！



コンテンツは販売する
だけではなく集客にも活用できる



SNSでコンテンツ集客をする











集客から収益までの流れ

認知
興味付け
信頼性
権威性

LINEに集客
一斉配信
1:1トーク
関係性の構築

店舗に集客
コンテンツ
物販

サブスクプリション



LINEはSNSと収益化をつなぐ



LINEを活用するべき理由

●自分の発信に興味がある人だけを集客できる
●クローズドな媒体で宣伝することができる
●1:1で双方のコミュニケーションが取れる
●PUSH通知で情報を伝えられる
●資産化することができる



LINEと公式アカウントの違い

個別チャット
グループチャット
ライン電話
グループ通話

一斉送信
1：1トーク

リッチコンテンツ
クーポン







どんな職業に使えるの？

飲食店 美容室 コンサル 美容室 美容室

セラピスト建設業ネット販売オンライン講座MLM



LINEの機能について



一斉配信で読者に情報を配信



一斉配信機能について
●見込み客に一斉に伝えたい情報を伝えられる

●読者が何万人いても労力は変わらない

●伝えたい情報をリアルタイムで伝えられる



1：1トークで個別チャット

●個別に対応ができる

●顧客のニーズが個別に聞ける

●関係性構築でリピート率UP



リッチメニューで誘導が可能



利用料金について



実際にアカウントを
登録して初期設定をしてみよう！



実際にアカウントを
登録する前にやること！



発信のコンセプトを決める
一言で伝わる明確なコンセプトが理想

40代から始める美白ケア

栄養バランスを考えたダイエットレシピ

スキル0から学べる不動産営業



情報発信をするターゲット

例：50代/女性/主婦/年収400万円
痩せたい/キレイになりたい/努力が嫌い
美容は好き/チヤホヤされたい

できるだけ詳細にターゲットを絞る



ゴールはなにか？

オファーする商品やサービスを明確にする

例：店舗集客/コンサル/カウンセリング
体験会/物販/コンテンツ/講座受講



実際にアカウントを登録する



初期設定について

●プロフィール画像
●バナー画像
●チャット応答モード
●自動挨拶文
●権限管理



各種機能の使い方

●一斉配信
●友達追加URL
●1：1トーク
●タイムライン投稿



リッチメッセージ リッチメニュー

リッチコンテンツについて



リッチコンテンツを作る！



ここからは質問コーナー


