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成功する人の考え方
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マインドセット

成功する人の考え方

マインドとは

「何がなんでもやり抜く」
という意識です。

月額5万円、10万円を稼ぎたいという場合、正直マインドは必要なく、

誰でもノウハウを知って実践すればそれだけで稼げます。

ただし、売上500万位上、利益100万を稼ぐなど

一般のサラリーマンが稼ぐ額より大きく稼ぐためには、

マインドセットが重要です。

全てにおいて、

マインドセットができていなければ成功はありません。

ブレない人が成功します。

稼ぎたい目標金額は人それぞれです。

他人は気にせず、この目標を何がなんでもやり抜くと決めて進みます。
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マインドセット

成功する人の考え方

突き進むと、どこかでこれを阻もうという

トラブルが生じます。

ビジネスにはトラブルがつきものです。

トラブルがあるとやめてしまう人もいます。

諦めてしまっては、そこから前には進めません。

ほとんどのトラブルは後で考えれば

「大したことはなかった」

「あのトラブルがあったから成長できた」

と思えることがほとんどです。

しかしトラブルがおこっている時には、そんなこと考える余裕はありません。

その状況をなんとか打破しようと考えます。
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マインドセット

成功する人の考え方

トラブルをなんとか解決できた時

知らぬ間に成長しています。

経験にもなり、同じトラブルを起こさなくなります。

もしトラブルを起こしたとしても、すぐに解決できるようになります。

特に初めの頃は、小さな問題でも前進を止めてしまうことがあります。

さまざまなトラブルに対してマインドセットができていないと、気になって前進できません。

しかし、「何がなんでもやりぬく」というマインドセットができていると

「トラブルは当たり前、これを乗り越えて次に行こう」と考えるのです。

特にあなたは、稼ぐ意欲ができた人です。

「何がなんでもやり抜く」とマインドセットして

本格的に稼ぐ道を進みましょう。
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物販で稼ぐのに重要な4つのポイント

成功する人の考え方

マインドセット 資金

まとめ仕入れ 組織化
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資金

成功する人の考え方

資金は手持ちの資金だけではありません。

カード枠も資金になります。

小資金から始めて、徐々に利益を積み上げ、いずれ大きく稼ぐことを狙います。

今月、来月大きく稼ぐとなると、大きな資金が必要になります。

例 １か月の売上を

500万円に設定した場合

1日の平均売上は約 17万円必

要

500万円 ÷ 30日＝約17万円

17万円の売上に対する

仕入額を12万円、入金が月 2回の場合

売り切ったとしても前月の時点で

最低180万円が必要

12万円 × 15日＝180万円

実際には、仕入れた商品が全て売り切れることはないので、

月商500万円を狙うには、これ以上のクレジット枠、または現金が必要です。

あなたに合った目標を立ててください。
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まとめ仕入れ

成功する人の考え方

本格的に稼ぐためには大量仕入れ しかありません。

初めに資金を作り、融資を受け、その資金でメーカー仕入れに移行しましょう。

店舗でも仕入れることはあります。

その時は全力で縦積みをしていきます。

ランキングがよくて、値下がりの心配がない時のみです。

販売スピードが速くないと、

値崩れする可能性が出てきますので気をつけましょう。

資金作り
融資を
受ける

メーカー仕入れ
に移行
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組織化

成功する人の考え方

組織化しなくても、本格的に稼ぐことはできます。

ただ、時間は有限ですので、

他人に任せることができるのであれば、かなり有利になります。

今までは、発送代行を個人で契約するのが主流でしたが、

アマコードプロに契約をしてロジスピに頼むことをおすすめします。

外注に頼むことができるのであれば、

それが一番いいでしょう。

あなたが確実に利益商品を仕入れられるようになってから

組織化することをおすすめします。

組織化するのは確実に利益商品を

仕入れることが出来るようになってからです。


